Optimiser ses ventes directes et | Mars _
préparer sa saison oenotouristique 26 §

Durée : 7 heures
Intervenant : Estelle Tehan — AOC Conseils

Lieu : Marmande ou Martillac (selon le
nombre d'inscrits)

Comment organiser et planifier ses ventes afin de les développer ?

P> Programme

Construire votre offre oenotouristique, votre
parcours client et discours de visite

* L’art deraconter une histoire / Story telling
* Promotion et communication

* Organiser et planifier vos prestations et
évenements oenotouristiques

Formation : cotisant CEGARA et VIVEA = GRATUIT
Non-adhérent CEGARA: 250 € HT
Frais de repas et pauses : 25 € HT




Optimiser ses ventes directes et préparer sa saison oenotouristique

@ — Organiser et planifier son offre oenotouristique

& — Chefs d’exploitation, conjoints collaborateurs de la filiere viticole
A Production viti-vinicole
x

Déroulement de la formation dans une salle disposant des matériels pédagogiques et
i‘j techniques nécessaires au bon déroulement de la formation (tableau numérique,
- paperboard, vidéoprojecteur, etc.).

Pour toute demande relative aux conditions d'accueil et d’acces des publics en situation de
handicap, merci de contacter notre référent handicap : Léa BRISCIANO, afin d’étudier les
™ possibilités d’adaptation de la formation. =7 Lbrisciano@cegara.asso.fr

Inscription sur www.cegara.asso.fr

Contact: #=7 contact@cegara.asso.fr
( 05.53.64.47.37

Siége social : 2 Allée Pierre Gilles de Gennes - 33650 MARTILLAC k .< EGARA
Siege administratif : 1 Impasse Denis Papin - 47200 MARMANDE ..
Cerire de Getion Agticale st Rurm. #Aquaine

Numéro de déclaration d’activité : 72330135533 - Numéro SIREN 322 076 134
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