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Formation

OBJECTIFS Etudier les impacts des difficultés sur le revenu global économique et
financier
CONTENUS

« Introduction & des données telles que: charges, colts, dépenses, prix
de vente, CA etc. et lien avec les enjeux de viabilité.

« Focus 3 notions prix de revient, prix minimum de vente, et bilan
commercial : objectifs et spécificités de détermination par type
d’exploitation.

Impacts sur les coits de revient, prix de vente et circuits de commercialisation
« Etude de colts de production et prix minimum de vente ; Comparaison avec des tarifs
et/ou prix du marché ; Projection sur un « juste » tarif.
+ Etude d'un bilan commercial : volumes et CA dégagés par produit, par circuit de ventes ;
Marges de progression pour atteindre le « point zéro de gestion ».

Analyser les forces et faiblesses de l'exploitation dans un contexte de tension de
production et de commercialisation

« En rapport avec ses colts de revient, prix minimum de vente et bilan commercial, lister
les atouts /contraintes et menaces/opportunités.

« Cibler les questions & résoudre et objectifs visés : se projeter sur un seuil de rentabilité
économique de l'exploitation, connaitre le « juste prix », mener une gestion des circuits
visant le CA & atteindre.

« Définir sa problématique individuelle & résoudre.

Structurer des pistes d'action & court terme
+ Leviers d'adaptation pour agir sur les colts de production, sur les prix, sur le chiffre
d'affaires global.

« Ressources internes et externes pour mettre en ceuvre ces adaptations.

« Evaluation de la satisfaction et des acquis. Satisfaction
2024: 95%



Apports théoriques de la formatrice ; Alternance d'apports théoriques et
d'ateliers pratiques, favorisant I'appropriation; Utilisation des données
économiques et financiéres.

Christelle Sorges, ingénieur agricole spécialisée en gestion stratégique
et gestion d’entreprise

aucun

En fin de formation : questionnaire de satisfaction et test d‘auto-évaluation des
acquis + évaluation du formateur pour mesurer l'atteinte des acquis par les
stagiaires pour chaque objectif pédagogique.

Inscription possible par retour du bulletin d'inscription par courrier, par mail,
par té|éphone, ou de visu.

® & Prise en charge pour les agriculteurs (dont cotisants solidaires) du codt de la

S L . e . N . .
Wﬁww formation par le VIVEA (fond de formation). Adhésion requise & l'association :
mrmmmEmn — voir fiche tarifs de |'association. Autres cas : nous consulter.

9h30 - 17h AFOCG33 - Parc Descartes, Bat A, 33370 Artigues prés Bdx
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