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@ Objectifs

Maitriser vos données économiques et vos postes clefs

de dépenses

Vous positionner et vous permettre de vous comparer

Evaluer votre prix de vente minimum

Avoir une réflexion globale sur les points forts et les

points faibles de votre exploitation

P
"/\ Comment?

Nous nous rencontrons pour connaitre le contexte de
votre exploitation :

Vos surfaces, vos rendements

Vos volumes produits, conditionnés, vendus et
votre chiffre d'affaires

La répartition de votre main d'ceuvre par grands
postes pour apprécier |'affectation des temps de
travaux

Nous examinons l'ensemble de vos charges pour
determiner le co(t réel de vos productions par type
de produits.

PRESTATION Groupe Cegara

[-%2 Documents remis

Une synthese détaillant vos colts de production et
vOos marges par produits (tableau et graphique)

Eléments nécessaires

= Dernier grand livre ou balance comptable

= Prix de vente de vos produits

Nos atouts

= Des conseillers expérimentés
= Des références locales
= Un conseil personnalisé et indépendant

Bénedicte FINET
Virginie LANNUZEL

Forfait Sur devis

500 € HT

) RSN > ;
- Conseilleres d'entreprise

(aides potentielles possibles selon départements)

Accompagnement dans nos bureaux de Martillac (33) / “/Ccega ra

0553 64 47 37
contact@groupecegara.fr
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Marmande (47) ou a distance si besoin

06-07-26
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